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QazTracker 4,9
AgriTech-мониторинг здоровья и безопасности животных
не раскрыта · раунд не раскрыт · AgriTech · Early

Что это за бизнес и почему он может стать большим
QazTracker делает цифровой контроль для животноводства. Ферма
подключает трекеры и платформу, чтобы видеть активность животных,
замечать снижение подвижности и раньше выявлять болезнь, потерю или
кражу. Платить может фермер, а в будущем и финансовые организации,
которым нужен контроль за профинансированным поголовьем.
Масштаб создают не только продажи устройств, но и регулярная подписка на
мониторинг. Если компания докажет, что ее данные помогают фермам
снижать потери и быстрее лечить животных, продукт станет операционным
стандартом, а не разовой покупкой. Один понятный датчик может открыть
повторяющийся доход на большом и пока слабо оцифрованном рынке.

Почему у команды может получиться
У проекта есть признаки движения дальше локального эксперимента. В
открытых источниках указаны переговоры о пилотах в США и Австралии, а
также работа на рынках нескольких стран. Для ранней компании из
Казахстана это не подтверждает масштаб, но показывает амбицию и
способность выходить за пределы домашнего рынка.
Команда умеет менять продукт под более ценный сценарий. Компания
начинала с GPS-ошейника, а затем сместила фокус к платформе мониторинга
здоровья и активности. Такой поворот повышает риск, но показывает, что
команда отказывается от первоначальной идеи, когда видит более крупную
задачу.
Есть и внешний интерес. Команда сообщает о вложениях со стороны Activat, а
также о двух инвестициях Тимура Турлова. Даже без деталей по условиям это
означает, что проект уже проходил внешнюю проверку и смог привлечь
капитал.

Что еще предстоит доказать
Сейчас компании нужно показать, что публично озвученный интерес
превращается в повторяемую выручку, а не остается длинной воронкой
переговоров и пресейлов. Фермеры могут соглашаться на пилот, но не
переходить к массовому оснащению стада, если эффект для их экономики
слишком слабый или слишком долгий по времени.



Уверенность повысит раскрытие трех метрик: числа активных устройств,
числа платящих клиентов и повторных продаж на одном рынке. Остаются и
другие риски: юнит-экономика устройства и подписки не раскрыта,
конкуренты могут предложить похожий набор функций, а выход в США и
Австралию добавляет регуляторные и операционные требования.

Цена ожидания: вход сейчас или через 2–3 месяца
Сейчас инвестор выбирает между ранней неопределенностью и более
дорогой, но лучше подтвержденной историей. Цена компании до привлечения
денег, то есть pre-money, в материалах не подтверждена, а условия раунда не
раскрыты. Сегодня инвестор покупает скорее право на ранний вход, чем
понятную экономику сделки.
Если за 2–3 месяца QazTracker покажет платящих клиентов, работающие
пилоты и базовую экономику продаж, цена компании может заметно
подняться, а доля за те же деньги снизится. Если результаты окажутся
слабыми и пилоты не конвертируются в закупки, переговорная позиция
инвестора усилится, а оценка может остаться на месте или снизиться. Шанс,
что ясность по конверсии пилотов в закупки появится за два месяца,
умеренный, потому что компания уже находится в активной фазе пилотов.

Как условия влияют на результат
Пока условия сделки неизвестны, на результат сильнее всего влияет риск
купить долю слишком дорого или слабо защищенно. Если инвестор не знает
свои права, порядок следующих раундов и механику выхода, даже хороший
операционный прогресс может не перейти в хороший итог для владельца
доли. Отсутствие условий иногда объясняется ранней стадией и
незавершенными переговорами, а иногда говорит о слабой подготовке к
частному капиталу.

Что эта инвестиция может изменить в вашей жизни и бизнесе
Эта сделка относится к долгому владению с высокой вероятностью полной
или частичной потери капитала. Балл 4.9 из 10 означает, что история
интересна операционно, но еще не собрана в ясную инвестиционную
конструкцию для частного инвестора. Сумма участия должна быть такой,
чтобы ее потеря не меняла ваши обязательства и планы на ближайшие годы.
При удачном развитии проект может дать не только финансовый результат, но
и доступ к отрасли сельхозтеха Центральной Азии. Эту пользу разумно
получать через квартальные апдейты и право знакомиться с ключевыми
клиентскими кейсами, а не только через ожидание будущей переоценки доли.



Как действовать, если проект вам интересен
Сначала проведите короткую проверку по фактам, которых сейчас не хватает:
текущая выручка, число активных устройств, число платящих фермеров,
повторные продажи и условия раунда. После этого станет понятнее, платит ли
инвестор за раннее подтверждение спроса или за историю без достаточной
конверсии в деньги.
Предмет переговоров один: закрыть небольшую первую часть участия сейчас,
а остальную сумму привязать к конкретному подтверждению продаж. Подход
может быть таким: войти небольшой суммой после получения документов по
раунду, а вторую часть инвестировать после подтверждения платящих
установок и повторных закупок. Следующий шаг — запросить у команды один
dataroom с корпоративными документами, каптаблицей и метриками продаж
за последние месяцы.
Документ носит информационно-аналитический характер. Он не является индивидуальной
инвестиционной рекомендацией, предложением приобрести долю или гарантией доходности.
Сведения команды и условия сделки требуют проверки инвестором.


